COVMUNI QUE DE PRESSE

Digitalisation de la distribution autonobile

bee2l i nk désormais référencé par UN CAP et PerfornmHA, pour des
applications nmétiers VO a des conditions préférentielles pour ses
adhérents

Paris, le 26 juillet 2022 - bee2link, précurseur dans |e dével oppenment de platefornes et
d applications digitales pour la distribution autonobile, annonce la signature d un accord
de partenariat avec UNICAP, la centrale d achat du réseau Peugeot. Dédié a |'activité
Cccasion, cet accord couvrira également par extension PerformHA, la filiale d UNI CAP pour
|l es réseaux de distribution Ctroén, Opel, Mercedes et Honda, ainsi que d autres marques.
Les distributeurs et agents autonobiles affiliés & UNICAP et PerfornmHA pourront ainsi
bénéficier des applications digitales VO de bee2link, déja référencées chez Stellantis entre
autres, a des conditions préférentielles.

Pour offrir a leurs adhérents un parcours de vente VO de bout en bout, fluide et sans
rupture, ce nouveau partenariat se concentre essentiellement autour des trois produits
phares de |’ éditeur disponibles sur sa plateforne d applications.

Avec ScanPrice, |es professionnels disposent d une application d estination de reprise en
nmode nul ticanal (particuliers, enchéristes, marchands), avec en sus une extension pernettant
de créer un parcours de reprise sur |le web.

Enti érement interfacé avec les DMS, |'application CarShop permet de gérer |le stock et de
diffuser aupres des infomédiaires du narché pour |les publications d'annonces. CarShop
di spose égal enent de fonctions de pricing dynam que pour assurer un positionnenent marché au
plus juste et propose aussi une ligne de vie intelligente pour piloter |es étapes du
remar keti ng VO.

Enfin, le poste vendeur CarSell génére offres et comrandes a particuliers et marchands en
point de vente ou a distance avec des options de visio-chat, e-signature et e-paienent.
Car Sel | est égal enent associé a un nodule de pilotage de |'activité comerciale.

Fidele a la politique d ouverture de la nmarque, la plateforme de bee2link se conpose d' API
natives et ouvertes garantissant |’'interfacage avec les applications tierces du nmarché et
permettant ainsi a un distributeur de nettre en place son propre écosystene — comme par
exenpl e pour la vente a distance via son site internet avec |a solution de e-réservation.

Un partenariat, accél érateur de croi ssance pour les distributeurs et agents autonobiles

A |'heure du digital, les distributeurs et agents autorpbiles recherchent des solutions
gl obal es pour meux piloter et accroitre leur activité VO en concession come sur |e web,
et proposer a leurs clients des parcours de vente croisés conplets, fluides et sans
friction.

Grace a ce nouveau partenariat avec UNICAP et PerfornHA, les distributeurs et agents
autonobiles affiliés ont la possibilité de s’équiper du Pack VO (ScanPrice, CarShop et
Car Sel |') proposé par bee?link, auquel peuvent s'ajouter en option |es nodules
associ és Sel liWay, application web nouvelle génération pour un parcours conplet de vente en
ligne et DataViz, solution de pilotage de |’activité. A la clé : une offre conpléte et
intégrée pour gérer et piloter leur activité VO de bout en bout et ce, a des conditions
préférentielles.

Si la filiale d UNICAP, PerfornHA, profite égal enent de ce partenariat sur |es réseaux QOpel,
Citroén, Mercedes et Honda, |’ accord prévoit, en outre, d ouvrir la porte aux distributeurs



affiliés des autres marques.

Le Pack VO bee2link : une suite intégrée pour booster |’activité VO

Sinples d'utilisation et intuitives, les solutions digitales bee2link pernmettent aux
distributeurs et agents autonobiles de piloter des parcours de vente de voitures d’ occasion,
en ligne comme en concession, de A a Z et ce, a partir d une seule et néne pl ateforne.

Toutes connectées entre elles grace a des interfaces nultidirectionnelles, ces applications
de gestion VO automatisent le pilotage des opérations liées a la reprise et |la vente des
véhi cul es d’ occasion sur une seule et méne interface. Les solutions bee2link s'integrent
aut omat i quenment aux systémes d'information propres a chaque distributeur et s’interfacent
avec toutes l|les applications souveraines des constructeurs et celles des éditeurs de DVS.
Afinde mettre le neilleur du digital et de la data au service de la rentabilité des réseaux
autorobiles, la suite d outils VO bee2link s’interconnecte égal ement avec |es principaux
référentiels du marché (Autovista, autobiz, DAT, Indicata, JATO etc.).

« Toujours avec cette attention particuliére apportée au choi x de nos partenaires, nous recherchons sans
cesse les solutions les plus performantes afin d acconpagner les réseaux de distribution dans |eur
croissance et ce, en veillant a leur offrir les meilleures conditions d achat. Nous nous réjoui ssons
auj ourd’ hui de pouvoir proposer a nos adhérents la suite d outils VO de bee2link. La pertinence de |eur
offre intégrée vient répondre aux besoins des groupes de distribution et leur pernettra de délivrer des
parcours de vente VO conplets, en concession conme sur le web, et de s'ouvrir ainsi a de nouvelles
opportuni tés business », Ludovic Ade, Directeur Opérationnel UN CAP.

A propos de bee2link group — www. bee2link.fr

Créée en 2012, bee2link est précurseur dans |e dével oppenent de platefornmes et applications
digitales en nmode SaaS pour la distribution autonobile. bee2link congoit des solutions
transversales visant a digitaliser les processus nétiers de différents acteurs

du secteur : constructeurs, groupes et concessionnaires. En 2019, |a nmarque bee2link devient
bee2link group par |’acquisition des nmarques agence K et 3Dsoft, nmis aussi Neuralytics et
Terranova Wb Systens qui rejoignent |e groupe en 2021.
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