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FLEET PARTNER UNE NOUVELLE FOIS PRESENT
AUX RENCONTRES FLOTAUTO (PARIS)

La nouvelle édition des Rencontres Flotauto, qui aura lieu
le 21 février prochain a La Villette Paris, réunira tous les
experts de la gestion des véhicules professionnels et des
, I'alliance formée
par BestDrive, Eurotyre et Feu Vert*, participe a cet
événement incontournable et donne rendez-vous aux

solutions de mobilité.

professionnels sur son stand A20.
Créée en 2015,

est a ce jour I'une des plus
grandes alliances de distribution de pneumatiques et
d’entretien automobile au service des loueurs et grands
comptes ; elle recense 250 clients actifs et accords signés
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PNEUS & ENTRETIEN DE VOS FLOTTES —

= Offre commerciale sur-mesure

= Statistiques et reparting

= Accords nationaux

= Facturation centralisée et électronique
= Connexion avec Epyx

avec une grande part des acteurs significatifs du marché

(tourisme et industrie). Pour

, les Rencontres Flotauto sont avant tout I'opportunité

d’aller a la rencontre de ses clients actuels et futurs dans un contexte propice aux échanges, ou

efficacité rime avec convivialité.

UN MAILLAGE DENSE ET EFFICACE

Aujourd’hui, ce sont 750 points de vente membres de
FLEET PARTNER qui jalonnent I'Hexagone ; cette
proximité est un atout rassurant a la fois pour les
clients et les prospects.

Une application mobile, disponible sur App Store et
Google Play (http://www.fleetpartner.fr/application),
permet aux utilisateurs de localiser simplement et
rapidement le centre le plus proche afin d’accéder
a ses coordonnées pour le contacter ou prendre
rendez-vous.

Chaque centre référencé est capable de répondre
aux problématiques suivantes :
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Diagnaostic éecronique

Chronotachygraphe
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Amortisseurs

En complément de son activité sur site ou en atelier,
FLEET PARTNER a concrétisé et développé des
prestations haut de gamme pour offrir un service
optimal a ses clients :

> Une gestion informatisée et centralisée de la factura-
tion ;

> Une gestion des parts de marché par marque ;

> Un reporting adapté au besoin de chaque client ;

> Une gestion informatisée du gardiennage saison-
nier des pneus et des roues.

Les Rencontres Flotauto s’integrent totalement dans
la démarche d’optimisation de I'image et de notoriété
de I'alliance FLEET PARTNER.

* uniquement sur véhicules en LLD

INFOS PRATIQUES

Pour bénéficier des services Fleet Partner : Rendez-vous sur le site www.fleetpartner.fr
OU Contactez la cellule Fleet Partner par e-mail : grands_comptes_fleetpartner@ctfrance.fr




