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À partir du mois de mars, Fleet Partner mettra gratuitement 
à la disposition de ses clients une application mobile dont 
le but est de géolocaliser rapidement et simplement ses 
points de vente.
Ce nouvel outil facilitera l’accès aux coordonnées du centre 
choisi par le client, qui pourra alors prendre rendez-vous 
pour une intervention urgente ou un simple arrêt sécurité.
Disponible sur l’App Store et sur Google Play, l’appli 
permettra à l’utilisateur d’accéder à la fiche détaillée du 
centre sélectionné (et de le contacter directement par 
téléphone ou par e-mail), d’afficher le plan d’accès et même 
l’itinéraire conseillé pour s’y rendre.  

Un fonctionnement pratique et intuitif

Pour trouver le centre le mieux adapté à ses besoins, le 
client sera d’abord invité à choisir parmi deux catégories 
selon si son véhicule appartient à une entreprise de location 
longue durée ou pas.
Dans le second cas, le client devra identifier ensuite le type 
de véhicule concerné par sa demande (voiture, camionnette, 
4x4 / SUV, poids lourd, engin agricole, deux-roues, etc.).
Plus de simplicité et de flexibilité, ce sont les deux atouts 
majeurs de cette nouvelle appli qui deviendra rapidement 
indispensable !

Pour plus de détails sur l’ensemble des services proposés 
par l’alliance Fleet Partner, rendez-vous sur le site : 
www.fleetpartner.fr.

À PROPOS DE FLEET PARTNER
BestDrive, Eurotyre et Feu Vert* ont décidé d’unir leurs 
forces pour créer Fleet Partner, la plus grande alliance de 
distribution de pneumatiques et d’entretien automobile 
au service des loueurs et grands comptes.
Les trois entités forment ainsi un maillage de plus de 770 
points de vente répartis dans toute la France.
Fleet Partner est présent dans toute l’Europe à travers plus 
de 2 400 points de service répartis en Allemagne, en 
Autriche, en Espagne, en France et, prochainement, en 
République Tchèque et en Slovaquie.

*Feu vert intervient uniquement pour les LLD.

"Sur la route, FLEET PARTNER reste connecté
avec ses clients professionnels"


